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Santiago Freire Abeijon
Alcalde de Noia

As mifias primeiras verbas son de
agradecemento a Asociacidén de
Empresarios Noia Histérica pola labor que
estan a levar a cabo no fomento do comercio
local. E non me quero esquecer de ti, que
estas a dedicar uns minutos para ler estas
linas.

Dende o Concello de Noia faremos unha
aposta firme por aproveitar ao maximo o
noso potencial nos sectores do comercio, a
industria e a hostaleria. E por iso que
consideramos tan importante a recuperacion
do noso patrimonio e a posta en valor do
casco historico.

Queremos pofier en valor o noso medio
ambiente, por iso apostaremos por celebrar
un Certame Internacional de Xardins e
Paisaxismo. Ademais a programacion ludico
festiva ten que ser un elemento dinamizador
para a nosa industria.

Entendemos que a recuperacion da
navegabilidade do porto de Noia suponera
un revulsivo e un impulso moi importante
para o turismo. Isto repercutira notablemente
no comercio local. Ademais posibilitara
novas actividades econémicas como poden
ser as de caracter nautico. E non s6 eso,
sendbn que a fachada maritima noiesa
mellorara notablemente e todos os vecifios e
vecinas poderan gozar dela.

Somos conscientes de que un dos principais
problemas dos que carece 0 noso comercio é
a falta de prazas de aparcadoiro de
proximidade. Por iso apostaremos por
construir unha ponte en diagonal que una os
Malecons. Isto permitira xerar 120 novas
prazas de aparcadoiro préximas a Praza de
Abastos que supofieran unha gran mellora e
comodidade para os noieses.

Pero non nos podemos esquecer das nosas
PEMES e os nosos emprendedores. Por iso
apostaremos por crear un centro coworking
onde 0s nosos Mozos atopen asesoramento
e formacion continuada para desenvolver a
sla actividade profesional. Ampliaremos
tamén o chan industrial para dotar de espazo
a novas empresas que decidan implantarse
no termo municipal.

Todos estes son os nosos retos. Os

afrontaremos con decision e traballo para
conseguir unha Noia de futuro.
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Carta do presidente

Nos meses de marzo a maio o pasado ano,
con motivo da celebraciéon das eleccidons
municipais, tivemos a oportunidade de
poder trasladar aos distintos representantes
das diversas formacions que concorrian
como candidatura a alcaldia, as nosas
inquedanzas coma colectivo.

En vista as entrevistas que ian ter lugar,
Noia Histérica decidiu elaborar unha
especie de "libro branco" onde se puxeran
de manifesto a visidbn que a asociacion tina
da realidade, as actuacions que se
demandaban e a necesidade de establecer
un plan estratéxico a longo prazo que
marcase unhas directrices claras e concisas
sobre o que se pretendia facer en Noia nos
vindeiros anos, € que se actuase sempre
neste camifo independentemente de quen
gobernase.

Non é funcioén, nin responsabilidade de Noia
Histérica definir ou trazar ese plan, pero si
participar dando a sua visibn coma axente
interlocutor socio-econémico para acadar
ou mellorresultado posible.

Aspectos tan importantes e diversos como a
aposta indiscutible polo turismo tendo como
bandeira a marca Portus Apostoli e o
Camifio de Santiago pola nosa Vila, a
conexion Noia-Boiro, o aparcadoiro por
tempo limitado no centro, a conexién da
zona sur do concello co corredor de
Santiago, a actuacion na Praza das
Américas, a consolidacion de eventos de
certo éxito: ruas vivas, mostra de curtas, rali
de Noia, etc.; foron trasladados nesas
reuniéns e acollidos con ilusién e
recoiiecemento; agora xa estamos no
tempo de gobernar e levar a cabo os plans, e
Noia Histérica estara sempre axudando e
participando ao lado de quen tefha esa
responsabilidade para que esta vila conte
cun futuro prometedor e estable, e o
recofiecemento politico e peso especifico
que sempre tivo.

Directiva Nova
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Actos sociais e Representacion

XXV

Dolmen da Ouro

GALA DOLMEN DE OURO 2015 en Noia
INFONOVA: categoria I+D+i

CONFITERIA DOMINGA: Empresa Familiar Presentaci6n CADERNOS
DIVULGATIVOS Concello de Noia

Congreso Centros Comerciais Abertos
Compostela Monumental

Presentacion A Ria da Estrela

Charla Proxecto
Comercio con
Talento da Xunta

GACA4 Estratexia de desenvolvemento local participativa Cea asociacion
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ESE’{JRP\O ZAPATERIA

PATERIA DESCALCINOS

FEIRA DO
COMERCIO

7,8 e 9 Marzo 2014

Pavillon Municipal de Noia

HORARIO
Venresde 17:00 h.a21:30 h.
Sabado de 10:30 h. a21:30 h.
Domingo de 20:30 h. 00 h.

ENTRADA GRATUITA

Noia histdrica
Centr Concello de Noia
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José M. Martinez Godoy
43 anos
ADMINISTRADOR

Gestoria Juan L6pez

1. Como naceu a stiaempresa?

A nosa empresa creouse fai mais de corenta
anos, pasando a constituirse como Sociedade
Limitada no ano 1997. Producindose no ano
2006, o pase a mans dos propietarios. Naceu en
Noia porque os promotores/fundadores da
mesma eran e son de Noia, desenrolando toda a
sla traxectoria profesional nesta vila. Na
actualidade a empresa esta composta por 8
persoas cunhaidade media de corenta anos.

2. Cal foi o cambio mais importante na sua
empresa nos ultimos anos (se é que o
houbo)? Algun novo proxecto a curto prazo?
Como xa se indicou anteriormente, o ultimo
cambio sinalado foi o cambio da propiedade no
ano 2006, con tres incorporaciéns de persoal
novo dende aquela.

Actualmente temos en proxecto a reforma das
instalacions para facelas mais cémodas,
modernas e accesibles.

3. Considera que a sua empresa esta
adaptada a era da informacién e novas
tecnoloxias que estamos a vivir ou non é
necesario no sector?

No sector no que desenrolamos a nosa
actividade vémonos obrigados a estar
continuamente adaptandonos aos avances
tecnoléxicos, o que nos implica estar investindo
continuamente en aplicaciéns e equipos
informaticos, que son fundamentais para o noso
traballo.

4. Cémo afecta a situacion econémica actual
asuaempresa?

Evidentemente a crise supuxo unha diminucién
de clientes para o noso sector en xeral. A
desaparicion de empresas e a reducion de
volume e numero de empregados noutras,
supuxo unha merma de ingresos. No ultimo ano,
principalmente grazas aos autonomos, nétase
un incremento no numero de empresas que
inician a sua actividade.

«Preservar o encanto
paisaxistico que temos
e potenciar a hostaleria»

5. Qué porcentaxe dos seus clientes son de
Noia?

A nosa area de influencia é fundamentalmente a
comarca de Muros-Noia, ainda que tamén temos
clientes de Boiro, Rianxo, A Pobra e Riveira. En
porcentaxe, poderiamos dicir que un 40% dos
nosos clientes son de Noia.

6. Cémo valora o traballo da asociacion e qué
actuaciéns concretas poderia facer para o
seu sector econémico.

A asociacion esta traballando ben, leva anos
facéndoo, e non é sinxelo. Xestionouse ben o
cambio de ciclo, incluindo a tan nomeada fusién
coas outras duas asociacion que coexistian na
Vila.

Para o noso sector directamente, os cursos de
formacion e informacion son fundamentais.
Indirectamente, calquera actuaciéon que supofia
un pulo para a economia de Noia aféctanos
positivamente.

7. Cales cree que son as demandas mais
importantes para Noia? E paraa comarca?
Ademanda fundamental para Noia segue a ser o
tema do aparcadoiro, non creo que a actual obra
que esta a rematar sexa a solucion. O
aproveitamento dos espazos que existen e a
creacion doutros novos (como foi a zona do
peirao) é prioritario.No apartado de
comunicacions, coa autovia ata Santiago, co
desdobre do tramo ata Bridn, deixaria case
resoltos os problemas que se vifian padecendo
anos atras.

No econ6mico, o desenrolo do sector
marisqueiro na direccidbn de avances cara a
comercializacion directa, envasado ou fresco,
pasando pola consecuciéon dun selo de garantia
“berberecho de Noia”, permitiria garantir o
mantemento do motor da economia, cunha
menor dependencia dos intermediarios.

Para a comarca, visto que a instalacién dunha
grande empresa (tipo Jealsa) & imposible, a
colaboracién no desenrolo do sector turistico é a
grande saida para a zona. Preservar o encanto
paisaxistico que temos e potenciar a hostaleria.
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“+Parque Recreativ

*Ensino Concertado.
< Infantil - Primaria - ESO.
+Clases de Reforzo.

*Proxecto Abalar.

« Actividades Extraescolares.
+Servizo Comedor e Transporte:
+37.000 m’ de superficie.
+ Pavillon Polideportivo.
+ Patio Infantil.

« Pistas Polideportivas.

Empresa
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Charla divulgativa

Factura electrénica

Qué & o fochu elechonica? - estou cbigado?
faxes - Tipos de fochra.

Meércores 18 de marzo 20:00 h
Sede de Noia Historica

=
W



J. Carlos Tomé Alvite
39 anos
HOTEL NOIA

1.Como naceu a siiaempresa?

Anosa empresa nace cando meus pais deciden volver
a suaterra natal, despois de mais de 30 anos en Brasil.
Meu pai regresa a Galicia e despois de estar un tempo
buscando negocio pola comunidade, xurde a
posibilidade de comprar o Hotel Noia, un edificio que
naquel entonces tifia soamente catro anos de
construcion. Asifoi como nos vifiemos a Noia.

2. Cal foi o cambio mais importante na suta
empresa nos ultimos anos?

A pesar das pequenas reformas e melloras que foron
levando a cabo meus pais durante a sua xestion ao
fronte do hotel, sen dubida a reforma integra do ano
2012 foi o cambio mais importante que se fixo no Hotel
Noia. Tiflamos claro cal era o novo concepto de hotel
que queriamos e asi o fixemos. Melloramos en todos
os aspectos e o resultado foi un hotel vangardista
acorde aos tempos nos que estamos. O
recofiecemento por parte de Turismo de Galicia
elevounos a categoria de tres estrelas.

3. Considera que a sua empresa esta adaptada a
era da informaciéon e novas tecnoloxias que
estamos a vivir?

A raiz da reforma do ano 2012 dotamos ao hotel das
tecnoloxias mais avanzadas. Dispuxemos de
iluminacion de baixo custo en todas as instalacions e
sistema de aforro enerxético nas habitacidns co
sistema de tarxetas electronicas. Incorporamos tamén
a wifi en todas as zonas do hotel e melloramos o
sistema de climatizacién con maquinas de
refrixeracidbn novas que nos permiten manter unha
temperatura constante e agradable, dependendo das
diferentes épocas do ano.

4. Como afecta a situacion economica actual a sua
empresa?

A pesar da enorme crise actual na que nos atopamos,
¢é certo que fomos capaces de ir mellorando ano tras
ano dende a nosa apertura, e 0s nosos datos de
ocupacion asi o reflicten. Conquerimos incrementar
ventas en épocas nas que antigamente era
impensable poder chegar ao 100 % de ocupacién.

«Temos unha gran riqueza
cultural e gastrondmica que
debemos promocionar mais»

Dispofiemos de diferentes tarifas dependendo da
época do ano pero realmente creo que son moi
competitivas co mercado actual e polo tanto asi
conseguimos manter os obxectivos nun sector no cal é
moi dificil competir coas grandes cadeas e hoteis da
comarca.

5. Qué porcentaxe dos seus clientes son de Noia?

Os nosos clientes son de diferentes zonas de Espana,
dependendo da época na que nos atopemos, ainda
que non sexan directamente de Noia si tefien
parentesco a veces con familias que residen na rexion.

Visitanos xente de diferentes lugares do mundo, o
sistema de ventas por internet abrenos un amplo
abanico de posibilidades e mais estando ao lado de
Santiago de Compostela.

6. Como valora o traballo da asociacion e qué
actuacions concretas poderia facer para o seu
sector econémico.

Sinceramente creo que a asociacion esta a facer un bo
traballo ainda que todos xuntos temos moito que
mellorar. Creo que debemos remar todos nun mesmo
sentido e facer que a nosa vila consiga ser un punto de
referencia en canto ao turismo da rexion.

Como dixen antes debemos aproveitar a nosa
proximidade con Santiago e poder atraer mais turistas
que nos visiten, gozamos dunha gran riqueza cultural
e gastronémica que todos xuntos debemos
promocionar mais. Temos que vendernos realmente
como o"PORTO DE COMPOSTELA".

7. Cales cre que son as demandas mais
importantes paraNoia?

Sen lugar a dubida o saneamento da ria, non podemos
ter aria asi. Aimaxe que damos € moi mala e non nos
beneficia en nada. Para o meu gusto deberian rematar
0 paseo maritimo ata o Malecon de Gasset, e seguir
todo polo Malecén de Cadarso, e sobre todo mellorar
moitos aspectos no noso barrio ( San Lazaro ). Hai
mais de 30 anos que estamos aqui e as melloras que
se fixeron por parte do concello foron nulas. E un barrio
totalmente esquecido polos gobernantes.

8. Perspectivas de futuro para siia empresa.

Gustarianos poder crecer e abrir novos
establecementos na comarca, cremos que € unha
rexion que pode crecer moito mais e sen dubida hai
moitas cousas que ofrecer. Pero como di o refran
"pasifio a pasifio faise o camifio "
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1. Como naceu a sia empresa?

A empresa foi creada no ano 1998. Mifia sogra tifia
unha tenda de muller funcionando dende facia
décadas en Noia. Eu abrin un establecemento
comercial adicado a venda de roupa de home
buscando un novo nicho de mercado.

Actualmente somos cerca de 20 persoas traballando,
nun total de 6 tendas.

2. Cal foi o cambio mais importante na stia empresa
nos ultimos anos (se é que o houbo)? Algun novo
proxecto a curto prazo?

Sen dubida o cambio mais importante foi a apertura de
Pacos Festa, no ano 2008 adicada a cerimonia.
Impulsamos unha nova lifia de negocio que ademais xa
tifamos incorporada nas outras tendas.
Recentemente intercambiamos a situacion deste local
e mais de Pacos Mini. Estamos moi satisfeitos co
resultado.

Neste momento o Unico que desexamos é a
consolidacién de todas as tendas.

3. Considera que a sua empresa esta adaptada a
era da informacién e novas tecnoloxias que
estamos a vivir ou non é necesario no sector?

Nos tentamos innovar e mellorar os nosos negocios.
Sempre hai cambios que poden axudar a vender mais

«Sempre hai cambios
que poden axudar a
vender mais e mellor»

e mellor. Traballamos cunha web que imos modificar
agora, coas redes sociais, asistimos a Feiras,
tentamos coidar a nosaimaxe como marca...

4.Coémo afecta a situacion econémica actual a sua
empresa?

Como a todos a crise econémica afectounos. Tivemos
que abrir novas lifias de produtos para superar esta
época de menos venda. Centramonos na cerimonia e
compaxinamola ca roupa de moda casual.

5.Qué porcentaxe dos seus clientes son de Noia?
Aproximadamente o 20 % dos clientes son de Noia. O
resto son maioritariamente da comarca.

Na tenda de festa os clientes vefien de todo Galicia,
penso que somos un referente nesta lifia.

6.Como valora o traballo da asociacion e qué
actuacions concretas poderia facer para o seu
sectoreconémico.

En xeral & un bo traballo. Para o sector da cerimonia
non hai unha actividade que afecte directamente as
nosas vendas pero € importante traer xente sempre a
Noia. Deberiamos todos centrarnos en promocionar o
casco histérico o turismo e tentar que a xente quede
no pobo. Parte da clave do éxito penso que esta na
hostaleria, necesitase profesionalidade, unién do
sector e novos establecementos, reforzar as zonas de
ocio a nivel hostaleiro. Boto de menos moito algun
local méis narua do Curro.

7.Cales cre que son as demandas mais
importantes para Noia? E para a comarca?
Aparcamento e limpeza, sen dubida. Fomentar
turisticamente a zona, conseguir a denominacion de
camifio xacobeo seria clave.

Alimpezadariatamén é vital.

Noia teria que ser un referente en Galicia, hai que
buscar como conseguilo.

8.Perspectivas de futuro para siia empresa.
Consolidarnos. Ser lideres no sector da cerimonia a
nivel rexional e, por suposto, seguir adaptandonos ao
que demanda o mercado.
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Nova larxeta
NOIAplus

\ i
Inviste no teu negocio FIDELIZANDO

Acumula cartos

aos teus clientes
para gastar na

tia empresa

Sorteos e promocions
conxuntas

(e sen cubrir rifas)

www.tarxetadenoia.net



Lista de Ugasalles
Vodas

Comunions

Bautizos

Cumpreanos
Aniversarios

etc...
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